附件6
店铺规划书
	网  店  简  介
	网店用户名
	

	
	网店名称
	

	
	网店地址
	

	
	主营产品类型
	

	
	货源来源
	

	
	客户群体定位

（年龄、人群）
	

	
	产品价格定位
	

	
	产品数量
	

	
	信用等级
	

	网店三个月发展规划
	启动资金
	

	
	注解：包含开办费用、固定资产及流动资金

	
	日均访客数
	

	
	注解：日均访客数=三个月内全店各页面的访问总人数（同一天内，同一访客多次访问会进行去重计算）/三个月总天数。

	
	转化率
	

	
	注解：淘宝转化率，就是所有到达淘宝店铺并产生购买行为的人数和所有到达你的店铺的人数的比率。转化率=（产生购买行为的客户人数 / 所有到达店铺的访客人数）× 100%

	
	日均成交单数
	

	
	注解：日均成交单数=三个月内宝贝成功交易的单数（一次拍下多件宝贝，算成交一单）/三个月总天数。

	
	客单价
	

	
	注解：客单价=支付宝成交金额/成交用户数。

	
	总收入
	

	
	注解：交易成功并通过支付宝付款的商品交易总额。

	
	总成本
	

	
	注解：三个月各类成本费用总额。

	
	总利润
	

	
	注解：三个月内的商品交易总额减去各类成本费用总额后的净收入。

	
	主要推广手段
	

	
	注解：包括店内推广、站内推广和站外推广等一系列的推广方案。


